SALGSFOKUS

Salgstraening og lederudvikling

TEMPUR &2

TEMPUR+SEALY

"Tempur Sealy Danmark samarbejder med SALG&FOKUS og Danny
Baertelsen pa rigtige mange niveauer. Det veaere sig salgstraening og
coaching af vores eget personale og forhandlere hvor fokus er pa alt fra
salgsledelse, evnen til at hjeelpe kunderne med at treeffe de rigtige
beslutninger, og over til motiverende samtaler. Derudover har jeg selv en
Igbende personlig sparring og coaching af Danny. Det der kendetegner
Danny er hans altid skarpe analyse og evne til at stille de spgrgsmal der
seetter tingene pa spidsen. Sparringen ggr at muligheder og udfordringer
star klart og bliver sat i et perspektiv der rykker og ggr en forskel.

Netop det at ggre en forskel er vaerdien i vores samarbejde med
SALG&FOKUS. Dannys mangearige erfaring fra bade BtC og BtB ggr, at
han formar via hans skarpe tunge og proaktive coaching at saette nye
tanker, ideer og muligheder i hovederne pa bdde vores kunder, mine
medarbejder og jeg selv.

S& hvis du gnsker og tgr modtage ekstern ekspertise, der pa en
involverende og samtidig objektiv made kan flytte dig, din virksomhed
eller medarbejdere - og du er villig til at lade ham komme i
maskinrummet hvor det flytter noget, s@ kan jeg kun meget varmt
anbefale et samarbejde med SALG&FOKUS og Danny Beaertelsen.”

- Mark Reeh Pedersen, Country Manager
Tempur Sealy Danmark
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