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“Endnu engang tak for dit indspark fredag d. 29/5-15.

Tilbagemeldingen herfra er, at formiddagen dels med “snakken” omkring
salg og dels om det at hjaelpe har veeret meget givtigt.

Alle i firmaet har folt at de fik anden made at se "Salg” og ”"Seelgers
rolle” pa.

Seancen med rejsen til den ydre planet og opdeling i klaner i spillet
“Heart Selling”, har veeret en super indgangsvinkel til den efterfalgende
snak om "Salg”, og ikke mindst meget leererigt i forhold til at opfare sig
ordentligt hos kunderne.

Debatten gar stadig livligt i frokoststuen og det er jo et positivt og
malbart parameter. lkke mindst taget i betragtning at vi kun havde en
formiddag sammen med dig.

Vi vil bestemt anbefale dig til andre og er ikke i tvivl om at vi en anden
gang vil hive fat dig nar vi skal have fat i del 2 omkring salg/mersalg.

Personligt blev mine forventninger til formiddagen mere end indfriet, og
der var en gejst og udstraling fra dig som “kursus-afholder” som man
kun kan blive smittet af.”

Venlig hilsen,
Jesper Elimar Petersen
Direktar, Elimar A/S
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