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"P3 to og en halv dag ndr man vidt omkring.

Vi klaedte Danny pa med viden om BUANCO, og derfra kgrte han
pa hgjtryk med skarpe iagttagelser og spgrgsmal og kom -
blandt meget andet - helt ind til kernen i vores salgsprocesser.

Herfra kunne han sa bygge pa med viden og indsigt, til vi falte
os klaedt pa til at malrette vores salgsprocesser med bedre plan-
laegning, aktiviteter, effektivitet, malsaetning og metoder til af-
regning af vores saelgere.

Vores eksportansvarlige fik ogsa en tur i "Baertelsens maskine” -
og nu har vi en masse gode input til at handtere og optimere
vores distributionskanaler i udlandet, sa disse kan udvikles og
betjenes pa et langt hgjere og mere effektivt niveau end tidlige-
re.

Konklusion:

Vi har forstaet vigtigheden af en “styret salgsproces”, hvilket vil
medfgre en stgrre effektivitet i salgsledelsen og blandt saelger-
ne. Dette vil helt sikkert ogsa fremga af en gget omsaetning pa

sigt.”

Nick Bigler, CEO John Simonsen, Salgsdirektgr
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